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Social Media Marketing
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Stellen Sie sich eine der folgenden Fragen:

Was bedeutet Social Media?

Ist Social Media nur eine
Modeerscheinung?

Bietet Social Media Marketing
Moglichkeiten meine Vertriebskandle
ZU erweitern?

Wird sich durch Social Media
mein Umsatz erndhen?

Was ist das Web 2.02

Brauche ich fUr mein Unternehmen
Facebook und Co?

Was hat Wikipedia mit Hawai zu tun?

Anhand von Daten und
Fakten werden Sie in an |hr
Unternehmen angepassten
Vortrdgen oder individuell
ausgearbeiteten Workshops
an das komplexe Thema
»Social Media Marketing*
herangefUhrt.

lhr Nutzen

Ziel und Zielgruppen

Diese Vortrdge und Workshops vermitteln Ihnen
das Wissen um die Méglichkeiten des

Social Media Marketing.

Die konsequente und kontinuierliche
Umsetzung.....

= maximiert die Ndhe zu Ihren Kunden

= ermdglicht Ihnen am Puls Ihres Kunden
zU sein

= unterstUtzt Inren Dialog mit Auftraggebern
und Kunden

= steigert die Kundenbindung

= sichert Ihnen die Interaktion mit Ihren Kunden
= verbessert Inr Image im Web 2.0

= erleichtert Innen die Neukundengewinnung
= optimiert Inre Webprasenz

= erhoht Ihr Suchmaschinen Ranking

= sorgt fUr verstérktes ,,Virales Marketing*

= bedeutet fUr Sie authentisches
Beschwerdemanagement

Ziel der Vortradge und Workshops ist die
Vermittlung von Lésungsmoglichkeiten fur die
Anwendung von Social Media Marketing.

Die Wirkungsweise von Social Media und die
Verdnderungen des Nutzerverhaltens der
letzten Jahre werden erfasst.

Wichtige Faktoren und Hintergrinde fUr den
Aufbau einer positiven Webprdsenz werden
Ubermittelt.

»Please-do-not" und die ,,Netikette" verhindern
die argsten Fehler bei lnrem Start in das
Social Media Marketing.

Die Unterschiede zum gdngigen Marketing
werden aufgezeigt.

Zielgruppe fur diese Vortrdge oder Workshops
sind Vorsténde, FUhrungskrafte,

Unternehmer, GeschdaftsfOhrer,
Vertriebsverantwortliche und
Vertriebsmitarbeiter,
Marketingverantwortliche und
Marketingmitarbeiter, sowie alle

am Thema Social Media Interessierte.

Gerne erdrtern wir weiterfGhrende Fragen in
einem persdnlichen Gesprdch.
Wir freuen uns auf Ihre Anfrage!



